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Chambre de Métiers
et de I'Artisanat

Nord Seine et Marne

R&F - | GESI 15

Durée : 3 jours / 21 heures

Dates : voir calendrier

Effectif maximum :
8 participants

Prix :
Artisans et Conjoints
105,00 €

Salariés
702,00 €

Autre cas, nous consulter.

M.A.J : juin 08

Chambre de Métiers et de I'Artisanat Nord Seine et Marne
Service Formation Continue
N°de déclaration d'existence : 1177P002877

Construire son « BUSINESS
PLAN » a 3 ans

Les banques souhaitent que créateurs, repreneurs,
et entreprises qui sollicitent des emprunts
présentent un <« PLAN D’AFFAIRES » OU <« BUSINESS
PLAN » a 3 ans.

Ce document devient indispensable.

Il est aussi un guide dans Ila marche de
I'entreprise.

Objectifs :
Construire le plan d’affaires de chacun(e) des
participant(e)s

Public : Chefs d’entreprise, conjoints ou salariés
d’entreprises artisanales souhaitant solliciter
un emprunt bancaire et présenter un plan
d’affaires solide au banquier

Pré Requis : Des connaissances de base d’Excel sont
un plus mais ne sont pas indispensables: la
pédagogie procede pas a pas et le modele Excel ne
fait appel qu’a des fonctions simples

Méthodes et moyens pédagogiques :

- Apports théoriques et pratiques

- Utilisation d’Excel

- Etudes de cas

- A la fin de la formation, chaque participant(e)
dispose de son propre plan et d'un CD-Rom
contenant plusieurs modeles réalisés pour des
entreprises artisanales

Programme : ‘
(N’inclut pas les prévisions de trésorerie pour la 1°¢
année d’activité)

Lieu de déroulement:

Vos contacts :

SERVICE FORMATION CONTINUE DE LA CMA NORD SEINE ET MARNE
2°M¢ Etage du CFA - 51 Av. Sablons Bouillants

ZI Sud 77100 MEAUX

Fax : 01 60 09 90 93 / E-mail : formation@cm-meaux.fr

Caroll CHWASTYK Tél : 01.60.09.90.90
Christele WAYMEL Tél : 01.60.09.90.91
Sabine MATHIEU Tél : 01.60.09.90.92
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Construire son « BUSINESS
PLAN » a 3 ans (Suite)

Chambre de Métiers
et de I’Artisanat
HordSelne xt Mars 1. Les informations sociales
= Cotisations sociales personnelles et des salariés
2. Les bases du modéle Excel
, = La suite : plan de financement == compte de résultat
Ref. . | GESI 15 = compte banque et TVA = bilan

= Les  « utilitaires » : tableau d’amortissement,
emprunts et leasings, salaires

Durée : 3 jours / 21 heures

3. Les mécanismes et leur écriture dans le modele

Dates : = Investissement et crédit de TVA, amortissement,
report dans le compte de résultat et le bilan.

. . = Emprunt, paiement des échéances, intéréts,

Effectif maximum : remboursement

8 participants » Ventes HT, TVA collectée, délai de paiement des
clients, encaissements, créance clients

= Charges, TVA déductible, délai de paiement,
décaissements, dettes fournisseurs

Prix : " = Régime de TVA, paiements, créance ou dette
Artisans et Conjoints = Charges sociales, paiements, dette
105,00 € . )
., 4. Modele de la 1° année
Salariés = Plan de financement ou bilan initial

702,00 € __ . Charges externes, avec et sans TVA
. Compte de résultat = TVA et Banque = Bilan
= Le résultat, les prélevements ou les dividendes
= Indicateurs complémentaires (objectifs, ratios, ...)

Autre cas, nous consulter. i
5. Les 2° et 3° années

= Copies du modeéle de la 1° année
= Quelle croissance du chiffre d’affaires ?

6. Les objectifs de I'entreprise
= Construction d’un « tableau de bord »
= Utilisation du business plan et du tableau de bord
dans l'entreprise.

7. Le business plan et le banquier
= Le résumé en téte du plan.
» Ne pas cacher les probléemes, ne pas étre
excessivement optimiste.
= Raconter [I'histoire d’'une entreprise robuste et

solvable.
M.A.J : juin 08
Lieu de déroulement: S[ERVICE FORMATION CONTINUE DE LA CMA NORD SEINE ET MARNE
2°M¢ Etage du CFA - 51 Av. Sablons Bouillants
ZI Sud 77100 MEAUX
Fax : 01 60 09 90 93 / E-mail : formation@cm-meaux.fr
Vos contacts : Caroll CHWASTYK Tél : 01.60.09.90.90
Christele WAYMEL Tél : 01.60.09.90.91
Sabine MATHIEU Tél : 01.60.09.90.92
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